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Une entreprise qui ceuvre
pour les économies d'énergie

Apreés avoir débuté sa carriére au
sein d’un bureau d’étude ther-
mique parisien, Nicolas Charles
lance Treenergy a Saint-Leu
d’Esserent, en 2010. Il se décide a
créer sa propre entreprise « afin
de répondre au besoin des archi-
tectes de disposer d’un partenaire
fiable pouvant répondre a leurs
questions thermiques de maniére
indépendante ».

Le ceceur de métier de Treenergy
est I’étude thermique des maisons
neuves et en rénovation, « en fant
que concepteur du systéme éner-
gétique (chauffage, eau chaude,
ventilation) et le dimensionnement
de l'isolation (plancher, murs, toi-
ture, fenétres) », précise Nicolas
Charles. De ce fait, 1’entreprise
effectue des missions d’analyse sur
la consommation énergétique de ba-
timents neufs, d’analyse de cycle de
vie et de 1’impact sur ’environne-
ment (matériaux, construction, ex-
ploitation destruction). Enfin, elle
réalise des audits énergétiques qui
permettent « d'analyser la consom-
mation et la réduction des consom-
mations du bdtiment en rénova-
tion ». Pour ce faire, la démarche de
Treenergy est batie sur une métho-
dologie simple et efficace (analyse,
établissement d’un devis personna-
lisé, accompagnement, puis remise
d’une étude détaillée expliquant la
démarche et les résultats).

Audit énergétique
Treenergy s’adresse en priorité aux
architectes (40% de la clientéle) et
aux collectivités (35% des clients),
mais également aux constructeurs
(15%) et aux particuliers (10%). La
société est particuliérement sollici-
tée pour des audits énergétiques des
copropriétés en rénovation et pour

Nicolas Charles a lancé Treenergy en 2010.

la conception de bitiments neufs a
trés haute performance énergétique
(BEPOS et label énergie carbone).
Actuellement, le service le plus de-
mandé est ['audit énergétique (co-
propriété, maison individuelle et ba-
timent tertiaire) qui représente prés
de 60% du chiffre d’affaires. suivent
les études thermiques RT 2012 BE-
POS (35% du chiffre d’affaires) et
les analyses de cycle de vie (5%).
Par son positionnement, Treenergy
ne subit pas de fortes concurrences
sur son marché, les clients choi-
sissent la société pour ces compeé-
tences particuliéres. « Nous avons

fait le choix de toucher des missions

spécifigues comme la conception
de maison passive, ['analvse de
cyvcle de vie, que peu de burequx
d'étude maitrises », explique le
gérant. De fait, I’activité de I’entre-
prise se porte bien, puisqu’en 2016,
le chiffre d’affaires a progressé de
+27% atteignant les 89 000 euros
HT. Tandis que pour llannée en
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cours, elle « va se traduire par
une évolution du chiffie d affaires
similaire a 'année 2016, car nous

prévoyons une augmentation du
chiffre d’affaires de +33% ». Ni-
colas Charles est confiant quant
au développement de son acti-
vité, depuis cette année Treenergy
compte deux salariés, 1’objectif a
terme sera d’étre trois et probable-
ment de poursuivre la collaboration
avec des consultants extérieurs sur
des missions spécifiques. En outre,
le gérant envisage [’écriture d’un
livre « sur la conception et la réno-
vation de qualité et la conception
et réalisation en tant que maitre
d’ouvrage d’un bdtiment tertfiaire
(avant a minima le label Passivhaus
et énergie carbone) permertant de
mettre en avant nos compétences
technigues ». Pour conclure, notons
que Treenergy vient d’obtenir la
premicre maison labellisée énergie
carbone a Ermont.
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